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売上報告書
（2016年11月期）

今期状況について（経営企画部より）
　各支店ともおおむね売上目標を達成したが、特に関西都市部において競合相手に苦戦し、昨年度比の伸びが鈍化している。歳末に向けて、地域密着のセール、イベントなどの施策を行う必要が現場からも指摘されている。一方で、高崎店が11月上期に「地産地消」をテーマとしたセールを開催することで、前月の目標未達成分を上回る成果を上げているケースが注目される。

各店舗　当月上～中期売上概算　　　　　　　　　　　　　　　　　　（千円）
	店舗
	上期
	中期
	下期

	東京本店
	132,290
	120,783
	121,586

	横浜店
	111,355
	109,097
	130,100

	千葉店
	119,198
	114,718
	92,623

	前橋店
	123,719
	120,815
	120,428

	東大阪店
	89,339
	84,790
	78,975

	奈良店
	79,771
	82,790
	98,537

	小倉店
	94,275
	107,334
	105,847




小売事業部からの補足・コメント
高崎店の事例を検討するワーキングチームを立ち上げ、セール企画の検討に入ります。
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